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Sales Manager
Vollzeit | Dobl-Zwaring, Österreich

Smarte Technologie sucht starke Vertriebspersönlichkeit
Mit ivii iriis, unserem KI-basierten Kamerasystem, wird Qualitätssicherung in Produktion und Logistik einfacher,
präziser und effizienter. Für den weiteren Ausbau unserer Marktpräsenz suchen wir eine erfahrene
Vertriebspersönlichkeit mit Begeisterung für smarte Technologien – und dem Anspruch, zukunftsweisende
Lösungen erfolgreich im Markt zu positionieren und langfristige Kundenbeziehungen aufzubauen. 

Wir suchen einen Senior Sales Manager (w/m/d)
Standort: Dobl bei Graz/Vollzeit

#yourmission
Ihr Sales Fokus liegt im konsequenten Aufbau und der Betreuung von langfristigen Vertriebspartnerschaften im
europäischen Raum. Sie steuern den kompletten Vertriebsprozess – von der Identifikation neuer Partner, der
Vertragsgestaltung, der Kalkulation und Angebotslegung bis hin zum gemeinsamen Markteintritt.

Kunden begeistern – Sie verstehen die Herausforderungen unserer Partner und deren Kunden, erkennen
Potenziale und Bedarf frühzeitig und bieten passgenaue Lösungen.  Als „Stimme unserer Vertriebspartner“
vertreten Sie deren Bedürfnisse bei uns im Haus bis zur Umsetzung. 

Auf Messen & Events sind Sie unser „Gesicht“ vor Ort, gehen mit Freude aktiv auf Leute zu, generieren Leads und
erweitern unser Branchen-Netzwerk. 

Mitgestalten – Ihr Gespür für Trends sowie Ihr Wissen über Mitbewerbsentwicklungen lassen Sie eng mit
Geschäftsführung, Marketing und Produkt-Management zusammenarbeiten. 

Bewerbung ausschließlich über
knapp.com/karriere
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Profitieren Sie vom Rückhalt der KNAPP-GRUPPE, von innovativer Technologie und einem motivierten Team, das
eng zusammenarbeitet. 

#youareivii 
Das bringen Sie idealerweise mit – fachlich und persönlich:

 • Mehrjährige Erfahrung im B2B-Vertrieb, bevorzugt in den Bereichen Industrie, Automatisierung oder
Bildverarbeitung. 

Mehrjährige Erfahrung im B2B-Vertrieb, bevorzugt in den Bereichen Industrie, Automatisierung oder
Bildverarbeitung. 

 • Ein ergebnis- und lösungsorientiertes Mindset mit starkem Fokus auf Wachstum.
Ein ergebnis- und lösungsorientiertes Mindset mit starkem Fokus auf Wachstum.

 • Technisches Grundverständnis und die Fähigkeit, komplexe Systeme einfach zu erklären.
Technisches Grundverständnis und die Fähigkeit, komplexe Systeme einfach zu erklären.

 • Freude an direktem Kundenkontakt, Verhandlungsgeschick und Abschlussstärke.
Freude an direktem Kundenkontakt, Verhandlungsgeschick und Abschlussstärke.

 • Selbständige, strukturierte Arbeitsweise sowie hohe Eigeninitiative.
Selbständige, strukturierte Arbeitsweise sowie hohe Eigeninitiative.

 • Sie sind gerne unterwegs (Reisebereitschaft ca 50% innerhalb Europas) und besitzen den Führerschein der
Klasse B.

Sie sind gerne unterwegs (Reisebereitschaft ca 50% innerhalb Europas) und besitzen den Führerschein der Klasse
B.

 • Sie sehen sich selbst als zielstrebige, selbständige und unternehmerisch agierende Persönlichkeit mit
sicherem Auftreten und guter Kommunikation (deutsch, englisch).

Sie sehen sich selbst als zielstrebige, selbständige und unternehmerisch agierende Persönlichkeit mit sicherem
Auftreten und guter Kommunikation (deutsch, englisch).

Bewerbung ausschließlich über
knapp.com/karriere
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 • Sie sind ein Teamplayer; auf den man sich verlassen kann.
Sie sind ein Teamplayer; auf den man sich verlassen kann.

 

#weareivii
Wir arbeiten in einem agilen Umfeld an zukunftsorientierten Technologien in den Bereichen Bildverarbeitung und
Künstliche Intelligenz. Unsere Unternehmenskultur ist geprägt von Verantwortungsbewusstsein, Innovationsfreude
und Offenheit für neue Ideen – mit dem gemeinsamen Ziel, echten Mehrwert für unsere Kunden zu schaffen. 

Wir bieten individuelle Weiterbildungsprogramme und zahlreiche Benefits – von Gesundheitsangeboten über
flexible Arbeitszeiten bis hin zur Firmenkantine.

Sie erhalten ein attraktives Bruttogehalt sowie einen Dienstwagen, auch zur privaten Nutzung. Für die Position gilt
ein Mindestgehalt gemäß IT-Kollektivvertrag ST2 Regelstufe. Abhängig von Qualifikation und Erfahrung bieten wir
eine marktkonforme Überzahlung.

Bereit mit uns zu wachsen?

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung!

ivii – seeing beyond the visible 
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